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RPSSでの玩具販売に
興味があるあなたへ

株式会社マウロア 宮軒



誰に売るか？何を売るか？？

ターゲット：30代・40代の男性/女性
＝趣味にお金を使う人（お金を持ってい
る大人）

販売する商品は「カプセル」
仕入先は「問屋」
販売サイトは「Amazon」
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家にいながら一般では入手不可能な仕入先を
開拓できる

• 仕入れ単位は30個から50個入の1袋

• 仕入れ価格は7,000円から10,000円

• 1袋単位で手数料引いた利益は大体3,000円から
10,000円

• 大人が欲しがる商品を仕入れる

• アマゾンで販売する
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不二家お菓子マスコットチャーム2
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不二家お菓子マスコットチャーム2

• 1個300円販売 40個入 仕入れ価格8,823円（送
料・手数料込み）

• 1個あたりの仕入れ価格 220円×5＝セット価格
1,100円

• 販売価格 2,980円×8＝23,840円

• 販売価格23,840円-仕入れ価格8,823円＝粗利15,017
円
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おもちゃのアマゾン手数料

手数料は10%！！
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「おもちゃ」×「ネット販売」
＝バカ売れの法則
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何が売れるの？
どうやって販売するの？



カプセルって何が売れるの？？

・宮軒が商品解説動画を用意する
・動画を見て仕入れ予算から発注する
・販売はアマゾンFBA
・仕分け、納品は代行会社がやってくれ
る（もちろん自分でやることも可能）

・RPSSのカプセルプレミアムは商品選定
も宮軒がやる！
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袋に入っているカプセルを仕分ける方法

1. 開けて
2. 中身を確認して
3. 全種セットに仕分けて
4. 透明な小袋に入れて
5. 納品シールを貼って
6. 要らなくなったカプセルのゴミを捨てる
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つまり

• おもちゃに詳しくなくても販売可能

• 日頃忙しくても手間がかからないので販売可能

• 問屋仕入れなので卸価格
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小杉さん(50代・女性)の実績
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売上シュミレーション
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予約発注

7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月 2月 3月

10月発注 11月発注 12月発注 1月発注 2月発注 3月発注 4月発注 5月発注 6月発注
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常に3ヶ月先の商品を発注する
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あなたも、普通は仕入れできない
特別な「おもちゃ」で

「もう一つの収入の柱」を
作りませんか？



専門知識がなくても・時間がなくても大丈夫！

•自分で商品リサーチしなくて良い

•自分で梱包・発送しなくて良い

•自分でFBA納品しなくて良い
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RPSSカプセルプレミアム活動内容

１．専用グループチャットで商品解説

2．専用グループチャットで相談できる

18



19

おもちゃexプレミアム

トイexプレミアムRPSSカプセルプレミアム



RPSSカプセルプレミアム＝おもちゃコンサルPro

価格 50万
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http://www.infocart.jp/a.php?item=70313


Q&A
• おもちゃとかアニメとか全くわからないのですが大丈夫で
すか？

• 仕入れ資金はいくら必要ですか？

• 出品する場所はアマゾンだけですか？

• 月商どこまで目指せますか？

• 3ヶ月先の商品を販売するとのことですが、今入会して販売
は3ヶ月後になりますか？

• 商品代金支払いにクレジットカードは使えますか？
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マウロアの売上

22



23

※仕入れ資金は商品代金とは別に購入者様側で用意する必要があります※
※商品を仕入れる毎に弊社へ商品代金を銀行振り込みにてお支払いください※

※クレジットカード分割払いはVISAかMASTERカードのみの取り扱いです。
※クレジットカードによりご利用回数が異なります。予めご利用回数をお確かめ下
さい。
※VISAデビットカードは分割決済をご利用いただけません。
※分割払いの回数により別途分割手数料がかかります。
（分割手数料についてはご利用のクレジットカード会社にお問い合わせ下さい）

お問い合わせフォーム ｜ 特定商法取引に基づく表示

https://www.secure-cloud.jp/sf/business/1500187750wdeEHYMc
https://jibunde-kasegu.com/ar/toy50ctokusyoho.html
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